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Il Sole 24 Ore Martedi 3 Maggio 2011

oli enti

Caterina Ruggi d’Aragona

#sm Sono un labirinto i processi
autorizzativi per gli impianti da
rinnovabili: burocratici e lenti,
ha denunciato il presidente del
Gestore dei servizi elettrici, Emi-
lio Cremona. Quanti enti devono
autorizzare (da uno a 28) e, so-
prattutto, in quanto tempo? «Nel
909 dei casinon vengono rispet-
tate le tempistiche stabilite dal
decreto 387/2007, che prevede
seimesiper 'autorizzazione uni-
ca energetica per impianti di po-
tenza entro 1 MW, riferisce Ga-
briella Chiellino, ad di eAmbien-
te,specializzatain permitting (in-
contrataal Master di specializza-
zione Energie rinnovabili &
project financing del Sole 24 Ore,
coordinato dall'avvocato d’affari
Carlo Sinatra). «Nella realta pas-

el fotovoltaico
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Il veroostacolo
allo sviluppo:

le autorizzazioni
agli impianti

sano almeno 12 mesi per un im-
pianto fotovoltaico, 18 mesi per
uno a biogas. Oltre la soglia di 1
MW & poinecessariaanchela Va-
lutazione d'impatto ambientale:
altriiso giorni (in teoria)».
Spesso sono le comunitalocali
a mettersi di traverso, con moti-

= Enerqos, aziendanatanel
2006 e specializzatanellarea-
lizzazione diimpianti fotovol-
taici, ha chiuso il 2010 con un
fatturato di 124 milioni di eu-
ro, con una crescita di oltre il
100% sull’anno precedente.
Peril zon, tuttavia, le previsio-
nisonomeno positive. Anche
questa societa, come tutte
quelle del settore, punta il di-
to contro i tagli agli incentivi

vazioni che variano dalla giustifi-
cata apprensione (spazio tolto
all’'agricoltura, emissioni delle
centrali a biomasse) alla sindro-
me Nimby (Not in my backyard:
non nel mio cortile) soprattutto
sui parchi eolici giudicati "brut-
ti". «Se non si riesce a ottenere
autorizzazione in pochi mesi -
spiega Chiellino - ¢’& il rischio
che le tariffe cambine, facendo
saltare la convenienza dell'im-
pianto». Il permitting costa somi-
la euro sui tre milioni complessi-
vi per un impianto fotoveltaico
da1 MW, 8omila sui 4 milioni di
un impianto a biogas da 1 MW.
Che fare? «Spingere sui piani
energetici regionali (come quel-
lopugliese) chedevono dareleli-
nee guida, sottolinea Chiellino.
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Energie rinnovabili

Giungla burocratica. Chi deve autorizzare? In quanto tempo?
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Il paese del sole

Potenza fotovoltaica cumulata installata in Italia (MWp, 2010)
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(1) GSE, Altasole, inseriti nel

2010 i MWp inclusi nel 2° Conto Energia al 31/03/2011
Fonte: GSE, EPIA, QualEnergia, analisi A.T. Kearney

Bonfiglioli - Riello - Santerno. Troppo drastica la riduzione degli incentivi
Senzai grandi impianti
non ci sara competitivita

Andrea Curiat

s 11 pith grande successo della
nascente industria fotovoltaica
italianaé rappresentatodal com-
partoproduttore di inverter (ve-
ro cuore tecnologico degli im-
piantisolari), secondo laricerca
annuale di Photon Internatio-

nal: 4,7 GW di inverter prodotti

in Italia, di cui 2,7 dalla Power-
One (si veda l'articolo dedica-
to). Manel 2o11iproduttoririsen-
tono dell’incertezza normativa.
Elettronica Santerno, del gran-
de gruppo internazionale Carra-
ro partito dal Veneto allaconqui-
stadeimercatiinternaziali, hare-
gistrato nel 2010 un fatturato di
144 milioni, dicuiiosin Ttalia, con
un Ebitda superiore ai 30 milioni
di euro. Nel zo11 lo scenario po-
trebbe essere completamente di-
verso, come spiegal’amministra-
tore delegato Marco Tecchio:
«Damarzoil mercatosieé blocca-
to. Condividiamol'obiettivo dili-
mitare Yammontare complessi-
vo degli incentivi di qui al 2016,

mal'interventodel governoédra-
sticoe immediato,cambialerego-
le a partita aperta e prevede una
diminuzione degliincentivitrop-
po repentina. Dimostra inoltre
unagrande avversione per gliim-
piantimedio-grandi, che peroso-
no indispensabili per raggiunge-
relagrid parity». Allostato attua-
le deifatti, il fatturato zo1 di Elet-
tronica Santerno non raggiunge-
railivelli del 2010: «Siamo molto
vicinial ricorsoallacassaintegra-
zione peril30% dei dipendenti».
Identiche preoccupazioni
per Arossolar technology, la di-
visione diRiello Elettronica spe-
cializzata in inverter. A quota
63 milioni il fatturato 2010, dei
quali 53 in Italia. Secondo Fabio
Passuello, Ceo diRiello Elettro-
nica - Aros Solar Technology,
«tutti gli investimenti sul foto-
voltaico in Italia sono fermi da
marzo. Il resto deinostri prodot-
tinon ¢ in crisi e la frenata sulle
rinnovabili & compensata dalla
crescitasugli altri comparti».

Altra regina degli inverter &
Bonfiglioli Italia, capogruppo di
unarealtd multinazionale conse-
de in Italia e forte presenza al-
Pestero, soprattutto in Germania
tramite la controllata Bonfiglioli
Vectron.Nelzo10,il gruppohavi-
stoil propriofatturato raggiunge-
re quota 6oo milioni di euro, in
crescitadel 50% dal 2009; di que-
sti, 53 milioni derivano diretta-
mentedalle attivitalegate alfoto-
voltaico nel mondo e 36 milioni
in Italia. Sonia Bonfiglioli, ad di
Bonfiglioli Riduttori, afferma:
«Peril 201 ciaspettiamo diconti-
nuareil trend positivodel zo10, ar-
rivando a superare irisultati eco-
normici pre-crisi, grazie anche al-
lasceltastrategica didifferenziar-
ciin termini di mercati e di agire
in maniera globale. Il decreto su-
gli incentivi - riconosce tuttavia
I'ad - ha evidentemente avuto un
forte impatto del settore delle
energie rinnovabili, in particola-
re peril fotovoltaico».
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statali e 'incertezza normati-
va. «Sono circa due mesi che
quasi non abbiamo nuovi or-
dini. Del resto, nessun cliente
siimpegna a fare un acquisto
se non conosce il prezzo del
prodottoy, spiega Giovanni
Landi, chief operating officer
diEnerqos.

L’improvvisa difficoltd ha
indotto l'azienda, che oggi
puod contare su un organico

Enerqos. Abbandonata la focalizzazione su pannellida terra

L’energia sui tetti e strategica

di circa 100 persone e la cui
sede centrale € a Sesto San
Giovanni, a fare ricorso alle
procedure di mobilitd messe
a disposizione dalla legge.
«Attualmente, abbiamo zo di-
pendenti in cassa integrazio-
ne», precisa Landi. Per ri-
spondere allanuova situazio-
ne di mercato Enerqos ha de-
ciso di investire di pit1 nella
realizzazione di impianti sui

tetti per grandi clienti indu-
striali.

«Avevamo giain program-
madimodificareil nostro bu-
siness, abbandonandolafoca-
lizzazione sugli impianti a
terra che avevamo in passa-
to. Le nuove norme in arrivo
ci spingono ad accelerare su
questa strategia commercia-
le. Prevediamo che a fine 2011
i progetti sui tetti formeran-
no circa il 509 del nostro fat-
turato», conclude Landi.

Lu.Va.
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Solsonica. Pacchetti chiaviin mano per residenziale e piccole imprese

Un’offerta per privati e Pmi

sz 112010 di Selsonica, grande
(eunpo’eroico) produttoreita-
liano di pannelli fotovoltaici
cheresisteall'invasione cinese,
si & chiuso con un fatturato di
106 milioni di euro, in crescita
del 300% sul 2009. L’azienda
del gruppo Eems di Rieti, che
hapresoiltestimone dallastori-
ca Texas Instruments e ha 1i-
convertito 'impianto di Citta-
ducale dai semiconduttori a

moduli e celle fotovoltaici, si
staperorifocalizzando, sullaba-
se del nuovo schema degli in-
centivi statali. «Siamo in cerca
di un partner per Solsonica, il
cui futuro sara concentrarsisul-
la realizzazione di impianti
chiavi in mano per clienti resi-
denzialie Pmi», hadetto’Ad di
Solsonica e ora anche della
Eems, Paolo Mutti.

«I clientiche spesso finanzia-

no gli impianti fotovoltaici con
prestitibancarisonoin difficol-
ta, poiché non sanno stimare
per qualeimporto chiedere il fi-
nanziamento e se sara conces-
so», dice Mutti, azionista dirife-
rimentodel gruppo con il 21%..
Contro la crisi, Solsonica,
che conta 260 dipendenti, ha
deciso di accordare il proprio
business alleindicazionidel de-
creto, orientandolo maggior-

mente verso i piccoli impianti
(inferiore ai 200 Kw). In parti-
colare, viene presentata a Sola-
rexpo un’‘importante novita:
«Impianti chiavi in mano per
clienti residenziali e Pmi». Tra
gli accordi siglati di recente da
Solsonica, spiccano quello con
Terni Energia (moduli per cir-
ca3o0 Mw), e il progetto Koper-
nico, in partnership con Espe,
nata per sviluppare grandi pro-
getti su coperture industriali e
commerciali:

Lu.Va.
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